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About s

Fondata nel 1991, SIR.tel. vanta oltre trent’anni
di esperienza nel settore tecnologico, offrendo
consulenza specializzata e servizi ad alto valore
aggiunto. L'azienda €& impegnata nella
progettazione e distribuzione di soluzioni
avanzate per sistemi di videosorveglianza,
controllo accessi e telecomunicazioni. SIR.tel.
si rivolge a una clientela diversificata, che
comprende enti pubblici, realta private e Il
mondo Industriale, proponendo tecnologie
affidabili e su misura, in grado di rispondere
alle  crescenti esigenze di  sicurezza,
connettivita ed efficienza operativa.
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Qur Service

Siamo importatori e distributori ufficiali di soluzioni personalizzate per sistemi di videosorveglianza,
controllo accessi e telecomunicazioni. || nostro valore distintivo risiede In un approccio strutturato e
completo: dalla progettazione all'implementazione, dal supporto tecnico alla formazione, fino
all’assistenza post-vendita. Ogni fase € guidata da una profonda cultura del prodotto e da un impegno
costante verso l'eccellenza.

Video Management Software Gestione Traffico antrol Room

Videosorveglianza “Fotovoltaico -
Video Analisi

Sistemi di Lettura Targhe

Networking
Trasduttori Fibra

Wireless

_Stazione dialimentazione

“Intercom .

Storage/Server/Client

Controllo accessi
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2 Design and
Consulting

« Consulenza alla progettazione

* Progettazione sistemistica
« Verifica fattibilita
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tel. Academy e la divisione dedicata alla
AZIONE e alla CERTIFICAZIONE degli
ratori del settore. Attraverso percorsi

(O

O PE
ematici  strutturati, l'esperienza e la
~ompetenza tecnica di SIR.tel. vengono messe
a disposizione per approfondire, sia a livello
teorico che pratico, le soluzioni fornite e le
principali tecnologie applicate nel mercato. Un
punto di riferimento per chi desidera
accrescere le proprie competenze e operare
con professionalita e aggiornamento continuo.




SALES MANAGER
NORTH-EAST ITALY

Andrea Martini

andrea.martini@sirtel.it
+ 39 335 1259383

CEO

Andrea Gallini
andrea.gallini@sirtel.it
+ 39 335 275429

SALES E MARKETING
DIRECTOR

Andrea Laghi
andrea.laghi@sirtel.it
+ 39 340 3701809

¢ Qur Sales Team

SALES MANAGER
SOUTH ITALY

Mauro Lobina

mauro.lobina@sirtel.it
+ 39 377 0983728
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www.sirtel.it

Stay Connected

SIR.tel. S.r.l. Via Molino di Sopra, 55/a — 37054 Nogara (VR)
Tel: 0442.510467 - Fax: 0442.510480 - Mail: info@sirtel.it
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